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A Controlsoft Kft. kiilpiacra lIépési projektje

o a kedvezményezett neve: CONTROLSOFT-AUTOMATIKA Szolgaltaté Kft.
o szerz6dott tdmogatas 6sszege: 4 309 756 Forint

e atdmogatas mértéke: 40%

o hitel 6sszege: 5387 195 Forint

e a hitel mértéke: 50%

e a projekt tartalmanak bemutatasa:

Céglink stratégiai célkitlizése, hogy 2020-t6l az éves arbevételliink egyharmada exportbdl szarmazzon.
Megitélésiink szerint az altalunk fejlesztett szoftvertermékek sikeresen bevezethet6ek lennének
kilfoldon is az aldbbi tevékenységek segitségével:

Piackutatas

A piackutatds célja, hogy az adott orszdgokban primer és szekunder kutatdsi mddszerek segitségével
feltérképezzik a versenytdrsak korét. Felmérjik, hogy miképp alakul a célorszag piaca, valamint, hogy
hogyan alakulnak az értékesitési csatorndak, azoknak milyen a megoszlasa.

A piackutatas eredményeit felhasznalva lathatéva vélik azon potencialis partnerek kore, melyek
érdekl6dést tanusithatnak a CONTROLSOFT Automatika Szolgaltato Kft. termékei és szolgaltatasai irant.

Kiilpiacra lépési stratégia kidolgozasa

A szolgdltatas keretein belll el6készitik a CONTROLSOFT Automatika Szolgaltatd Kft. szdmara mindazon
marketinges anyagokat, kereskedelmi ajanlatokat, amelyek a célorszagok igényeihez, a konkrét piac
diktalta feltételekhez vannak adaptalva. Javaslatot tesznek arra vonatkozdan, hogy milyen hatékony
online és offline marketinges eszkdzokkel lehet népszer(isiteni a CONTROLSOFT Kft. kilpiaci
bevezetését. A szolgaltatas kitér arra is, hogy miként érdemes a potencidlis partnerekkel az elsédleges
kapcsolatfelvétel utdan kommunikalni, hogyan lehet a kezdeti érdekl6désbél hatékonyabban (zletet
generalni, illetve céges szinten hogyan kell az export tevékenységre felkésziilni. A stratégia szintén
tartalmazza a partnerekkel kotendé szerz6déssablon elSkészitésének koltségét.

Adatbazis elkészitése
A piackutatdas eredményeit felhasznalva lathatova viélik, hogy melyek azok a cégek, akik az
CONTROLSOFT Kft. szamara potencidlis veviket, lzleti partnereket képezhetnek.



A kozbsen meghatarozott célcsoport ismeretében elkészitik a megkeresendd partnerekre vonatkozé
adatbazisunkat. A folyamat célja azon partnerek prezentalasa, melyek komoly érdeklédést mutatnak a
CONTROLSOFT Kft.-vel vald stratégiai egylttmikoddés irant.

Az adatbazisban szerepld, érdekl6dé cégek képviselGiket értesitjik a kiallitasok részleteirdl és ezek
szamara meghivokat kildlnk, valamint el6készitjuk a stand latogatdsukat.

Kiallitason valo részvétel

A kiallitasok a CONTROLSOFT Automatika Szolgaltaté Kft. szamara kihagyhatatlan piaci lehet6ségeket
rejtenek mivel koncentrdlt formaban taldlkozhatunk potencialis kiilpiaci partnerekkel, épithetjik,
erdsithetjuk piaci poziciénkat.

A cég hatékony mikoddéséhez nagyban hozzajarulhat egy kalfoldi partner haldzat kiépitése, akik
segitségével gyorsabban, naprakészen valaszolhatunk a piaci igényekre.

Marketing anyagok
A kiallitdsok alkalmaval nagy hatékonysaggal haszndlhatd ki a latogatdk érdekl6dése, kulonlegesen
fontos a kidllitas utani érdekl6dés és az e célbdl hasznalt cég kataldgus és szdrdlap.
A megcélzott 3 kidllitasra, a kovetkez6 marketing anyagok el&allitasat valdsitjuk meg:
o Kataldgus
o Leporello szérélap
o Fémszerkezet( Rollup

Kiilpiaci munkaért felelSs kolléga

A hatékony piaci jelenlét megvaldsitasdhoz, a nemzetkozi terjeszkedéshez elengedhetetlen egy Uj
ember foglalkoztatdsa, aki napi szinten, folyamatosan csak a nemzetkozi feladatok megvaldsitasaval
foglalkozik.

a projekt befejezési datuma: 2022.06.22.
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